
Комплексная автоматизация деятельности банка

Обеспечить высокую скорость обработки больших объемов сделок с различием бухгалтерской составляющей по 
индивидуальным схемам

Едва ли найдется в России банк, который может обрабатывать такое количество сделок в единицу времени силами 
небольшого числа сотрудников.

Обеспечить максимальную производительность при огромном объеме обрабатываемых данных (в день тысячи  сделок, 
каждая из которых порождает несколько внутренних сделок), минимизировать ошибки и повысить надежность операций 
в условиях ограниченного штата – задача, с которой смогла справиться «Новая Афина».

Максимально быстро предоставить средства клиенту

Решения «Новой Афины» позволяют предоставить деньги клиенту под платеж в режиме реального времени: быстро 
получать информацию из S.W.I.F.T. и тут же предоставлять ее оператору, структурировать платежи по подразделениям 
банка и различным группам, автоматически определять получателя платежа, быстро принимать решения о допустимости 
платежа, отправлять деньги каждому клиенту. Все эти функции выполняет один оператор при огромном объеме 
платежей.

Повысить эффективность работы подразделений банка

В «МДМбанке» с самого начала его существования действует хорошо организованный хозрасчет. 

Внедрение «Новой Афины» позволило банку создать и постоянно совершенствовать систему внутренних взаиморасчетов, 
автоматизировать около 300 различных центров финансового учета, эффективно управлять внутренними финансовыми 
потоками, повысить рентабельность сделок и качество обслуживания клиентов.

Создать высокопроизводительную программноаппаратную платформу банка

Благодаря высокотехнологичным решениям  «Новой Афины», работающей  на высокопроизводительном серверном 
комплексе компании Sun Microsystems,  достигнута высокая скорость обработки операций всех видов.

«Московский Деловой Мир» – в первой десятке крупнейших 
банков России

n	 АКБ «Московский Деловой Мир» (МДМБанк) – один из 10ти крупнейших банков России, с 2000 г. уполномоченный 
банк Правительства Москвы, «Банк 2002 года в России», «Брэнд года – 2001» (корпорации и организации), «Компания 
года – 2001» в номинации «Финансы».

n	 «МДМБанк» ориентирован на соответствие мировым стандартам в предоставлении клиентам банковских услуг,  
приоритетное развитие направлений, востребованных рынком, развитие бизнеса в регионах (18 филиалов по России), 
работа с крупными корпоративными клиентами, развитие розничного бизнеса (вклады частных лиц увеличились 
в 2002 году в 2,6 раза),  обслуживание ПК и электронную коммерцию.

n	 В число клиентов банка «Московский Деловой Мир» входит почти половина из 100 крупнейших компаний страны. 
Среди них Техснабэкспорт, «Русский алюминий», УГМК, Сибнефть, Транснефть, Сибур, крупные финансовые 
и торговые предприятия. Банк плодотворно сотрудничает с федеральными ведомствами, с Правительством Москвы.

n	 Общий объем открытых «МДМБанку» кредитных линий по торговому финансированию превысил 100 млн. долларов, 
включая несвязанное фондирование и документарные операции.

n	 Диверсификация деятельности позволяет Банку сохранять устойчивость в условиях быстро меняющейся рыночной 
конъюнктуры, о чем свидетельствует рост клиентской базы, увеличение объемов работы с клиентами, расширение 
спектра оказываемых услуг.

Решение для банка
«Московский Деловой Мир»

«Московский Деловой Мир»

Активная деятельность нашего банка требует эффективной информационно
технической поддержки и ставит перед банком все новые задачи, решение 
которых невозможно без  сотрудничества с компаниями, оказывающими IT
услуги в сфере автоматизации банковской деятельности.  Одной из таких 
компаний является «Новая Афина».

Система взаимоотношений компании «Новая Афина» с банком построена 
технологически верно и в сочетании с высокой эффективностью ИСУБД «Новая 
Афина» дает реальные результаты для бизнеса.

Удачные архитектурные решения и промышленный стандарт обеспечивают 
высокую надежность, производительность и удобство интерфейса системы.

Благодаря выбору «Новой Афины», банк совместно с компанией  на основе 
высокотехнологичного ядра системы решил ряд уникальных задач: центры 
финансового учета, обслуживание VIPклиентов, работа бэкофиса с 
ценными бумагами, поддержка сделок на межбанковском рынке.  На очереди 
ряд новых проектов.

Политика компании «Новая Афина» позволяет банку решать сложные задачи в приемлемые сроки, способствуя 
развитию банка. 

Мы не ошиблись в своем выборе! Наше сотрудничество  оказалось взаимовыгодным, и мы надеемся на его 
дальнейшее развитие.

Владимир Иванов
Старший Вицепрезидент, Начальник Департамента Банковских Технологий «МДМБанка»

Политика компании «Новая Афина»

В работе с клиентами компания осуществляет развитый проектный подход: 

n	 координация всего комплекса работ специально созданной группой внедрения и поддержки;

n	 сопровождение системы от минимального («горячая линия» и обновление версий системы) до индивидуального, 
предполагающего создание группы специалистов под руководством персонального менеджера, постоянно 
присутствующих на территории банка;

n	 сопровождение программного обеспечения и технических средств в течение всего периода их эксплуатации;

n	 информационный консалтинг, включающий анализ бизнеспроцессов банка, разработку потребительских требований 
к системе автоматизации, разработку эскизного проекта комплексной автоматизации деятельности клиента;

n	 обучение специалистов банка самостоятельному использованию и сопровождению системы.


